Auftritt und Wirkung —

-/~
Wie Sie mit Charisma liberzeugen und begeistern

Zusammenfassung

Mit Fakten {iberzeugen! Nach diesem Motto agieren immer noch viele Unternehmen.
Uberraschenderweise — denn langst ist erwiesen, dass mit reinen Zahlen, Daten, Fakten
niemand tiberzeugt wird. Vertrauen schaffen Sie vor allem mit Ihrer Wirkung, lhrer
Ausstrahlung. Fakten konnen Entscheidungen nur verstarken, niemals auslosen. Wie also
konnen Sie |hre einzigartige Personlichkeit so ins rechte Licht riicken, dass Sie Menschen
allzeit iberzeugen? Wie schaffen Sie es, auch in unvorhersehbaren Momenten souveran zu
bleiben? Wie begeistern Sie Menschen fiir sich und Ihre Ideen? Mit diesen Fragen arbeiten wir
in diesem Seminar. Individuelle Tipps und Tricks fiir jeden einzelnen Teilnehmer fiir maximale
Wirkung. Versprochen!

Trainingsziele

1. Strahlen — innen wie auBen.

2. Korpersprache bewusst einsetzen.
3. Stimme und Sprache aktiv lenken.
4. Rhetorische Kniffe nutzen.

5. Geschichten erzahlen.

6. Interesse an Menschen haben.

7. Das eigene Ego pflegen.

Zielgruppe

Sie sind Fiihrungskraft und stehen im Fokus — bei Meetings, Prasentationen,
Mitarbeitergesprachen, Pitches, Verhandlungen, Kick-Offs. Sie mdchten die Menschen fiir
sich gewinnen, begeistern, beriihren, aktivieren. Sie mochten noch charismatischer wirken und
lhre Personlichkeit ins rechte Licht setzen.




