MARKETING UND VERTRIEB

Erfolgreiche Vertriebssteuerung
Digital, smart, zielfiihrend, individuell

Sie lernen, die Kosten und Leistungen im Innen- und
Aulendienst optimal zu messen, zu analysieren und zu
steuern. Sie trainieren bewahrte und zukunftige
Planungs-, Steuerungs- und Kontrolltechniken zur
Optimierung der Vertriebsproduktivitat im Aul3endienst,

im Key- Account-Management und im Innendienst.
Schwerpunkte

Was

Digitale Vertriebssteuerung und Vertriebscontrolling
Wie

Richtiger Einsatz von Kennzahlen (KPIs) und
Deckungsbeitragsanalysen

Warum

Signifikante Kostensenkung und Ergebnissteigerung im
Vertrieb
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Nutzen

Sie lernen ein sinnvolles Vertriebsreporting aufzubauen.
Sie erreichen eine Ergebnisverbesserung und
Kostensenkung in lhrer Vertriebsorganisation und
schaffen so eine wesentliche Entlastung des Innen- und
Aulendienstes.

Zielgruppe

Das Seminar wendet sich an das Vertriebscontrolling,
die Vertriebsgeschéaftsfiihrung, Vertriebs- und
Verkaufsleitung, AuRendienstleitung sowie
verantwortliche Vertriebsfihrungskrafte, die sich tber
neueste Methoden und zukulnftige Entwicklungen in der
Vertriebssteuerung und im Vertriebscontrolling
informieren wollen.

www.management-forum.de/inhouse-weiterbildung



