Pricing Training

Geheimzutat fiir hohere Gewinne

Der Preis ist Ihr machtigstes Instrument, um den
aktuellen Herausforderungen (explodierende Energie-
und Rohstoffpreise, Lieferkettenstorungen, hohe
Inflation etc.) zu begegnen und Ihren
Unternehmensgewinn zu behaupten

Schwerpunkte

Preisspielraume in der Praxis kennen und
ausnutzen

Loten Sie aktiv Ihre Mdglichkeiten fur Preis-
steigerungen aus.

Preiskommunikation und Preisdurchsetzung
Welche Preise konnen Sie lhren Kunden verkaufen?

Gesetze der Beeinflussung
Aktives Zuhoren und Fragenstellen als Grundsteine fur
eine Gesprachsleitung
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Nutzen

Sie erlernen Strategien fur eine erfolgreiche
Preisverhandlung und erkennen typische Fehler. Sie
erarbeiten eine individuelle Preisverhandlungs-strategie
und lernen, Ihren Erfolg gezielt zu steuern.

Zielgruppe

Verkaufs- und Vertriebsmitarbeiter:innen, die
Preisverhandlungen flihren

www.management-forum.de/inhouse-weiterbildung



